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РЕФЕРАТ 

 

Дипломная работа: 116 с., 34 рис., 46 табл., 26 источников, 2 прил. 

 

ВОДОСНАБЖЕНИЕ, СБОР, ОБРАБОТКА И УДАЛЕНИЕ ОТХОДОВ, 

ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ПО ЛИКВИДАЦИИ ЗАГРЯЗНЕНИЙ 

 

Цель работы: разработка комплекса мероприятий по повышению 

эффективности работы предприятия за счёт расширения перечня оказываемых 

услуг на филиал «Оршаводоканал». 

Задачи исследования:  

− провести научно-исследовательский анализ маркетинговых 

стратегий организации на внутреннем рынке; 

− провести анализ результатов хозяйственной деятельности 

предприятия филиал «Оршаводоканал» УП «Витебскоблводоканал»; 

− провести анализ внешней среды предприятия филиал 

«Оршаводоканал» УП «Витебскоблводоканал»; 

− провести анализ экономического потенциала предприятия филиал 

«Оршаводоканал» УП «Витебскоблводоканал»; 

− провести расчёт экономической эффективности предлагаемых 

мероприятий; 

− разработка документации по внешнеэкономической деятельности; 

− применение экономико-математических методов и ЭВМ; 

− разработка конструкторского-технологического раздела; 

− провести анализ охраны окружающей среды. 

Объектом исследования является предприятие филиал 

«Оршаводоканал» УП «Витебскоблводоканал». 

Предметом исследования является расширение перечня оказываемых 

услуг филиала «Оршаводоканал» УП «Витебскоблводоканал». 

Методы исследования:  

− теоретические (классификация, изучение и анализ литературы, 

изучение и анализ документации, архивных источников и т.д., синтез); 

− эмпирические (расчеты, измерения, интервью, описание и т.д.). 

Автор работы подтверждает, что приведенный в ней расчетно-

аналитический материал правильно и объективно отражает состояние 

исследуемого процесса, а все заимствованные из литературных и других 

источников теоретические, методологические и методические положения и 

концепции сопровождаются ссылками на их автора. 
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