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РЕФЕРАТ

Дипломная работа: 93 страниц, 6 рисунков и схем, 20 таблиц, 
24 использованного источника

ТОРГОВОЕ ПРЕДПРИЯТИЕ, АВТОМАТИЗАЦИЯ, КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТЬ, 
МАРКЕТИНГ, КОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА

Цель дипломной работы -  провести анализ и разработать пути повыше
ния конкурентоспособности торгового предприятия.

Объект дипломного исследования - ООО «Магазин №36», Центр пита
ния БЫТУ.

Задачи дипломного исследования:
- изучить теоретические и методические аспекты анализа конкуренто

способности предприятия;

- проанализировать конкурентоспособность ООО «Магазин №36»;
- разработать пути повышения конкурентоспособности ООО «Магазин

Методы исследования: анализ теоретической литературы; обобщение; 
классификация; изучение документов базового предприятия; статистический 
анализ; различные методы оценки конкурентоспособности; опрос; анкетиро
вание.

Содержание дипломной работы: теоретические основы управления 
конкурентоспособностью; оценка хозяйственной деятельности и конкуренто
способности базового предприятия; пути и программа повышения конкурен
тоспособности базового предприятия; технологии реализации предлагаемой 
программы.

Практическое применение. Область возможного практического приме
нения результатов дипломной работы -  ООО «Магазин № 36».

Достоверность. Автор подтверждает, что приведенный расчетный ма
териал правильно отражает состояние объекта исследования, а все заимство
ванные идеи и положения сопровождаются ссылками на их авторов.

№36».
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