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Объектом исследования является компания ООО «ДЖАСТ СОФТ».
Цель работы: совершенствование фирменного стиля и веб-сайта, 

направленного на повышение прибыли ООО «ДЖАСТ СОФТ».
В процессе работы выполнен анализ показателей финансового состояния 

ООО «ДЖАСТ СОФТ», существующего фирменного стиля и веб-сайта, влияния 
стиля на целевую аудиторию, то есть на потребителя, также выполнен анализ 
затрат на реализацию дизайн-проекта.

Анализ экономических показателей показал, что ООО «ДЖАСТ СОФТ» 
финансово устойчиво. Основным направлением по достижению цели являлся 
редизайн фирменного стиля и веб-сайта компании.

Был проанализирован существующий фирменный стиль и веб-сайт, 
выявлены недостатки, которые были учтены в создании нового фирменного 
стиля и веб-сайта. В проекте был разработан логотип, визитки, бланк документов 
и веб-сайт.

Была проведена оценка эффективности данного проекта, 
проанализированы риски проекта.

Результаты совершенствования фирменного стиля могут быть 
использованы компанией в качестве инструмента повышения эффективности её 
деятельности и конкурентоспособности.
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