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Основная часть. Говоря о белорусско-китайском сотрудничестве, стоит отметить, что в последние семь лет 
партнерские отношения обеих стран развиваются последовательно и системно практически во всех сферах: 
торгово-экономической, политической, научно-технической [3].  Несомненно, перспективы и возможности для 
белорусско-китайского сотрудничества позволит открыть проект по строительству Экономического пояса 
Шелкового пути и Морского Шелкового пути. И благодаря этому проекту, есть все основания полагать, что 
сотрудничество Беларуси и Китая станет более тесным, перспективным и эффективным в разных сферах 
экономике [2]. Отметим, что еще в 1992 году были заложены первые дипломатические отношения между 
Беларусью и Китаем, и вот только несколько последних лет эти отношения приобрели динамический характер. 
Так, в 2016 году президент Республики Беларусь посетил Китайскую Народную Республику, и в ходе 
государственного визита главы государств подписали Совместную декларацию об установлении наивысшего в 
истории уровня отношений, стратегического партнерства и взаимовыгодного сотрудничества.  

На сегодняшний день Беларусь является значимым участником концепции «Один пояс – один путь», 
которая еще в 2013 году была предложена Китаем. Концепция является крупнейшей в мире платформой для 
развития международного сотрудничества, интеграции финансовой сферы.  Несколько лет назад обеими 
странами было принято решение о долгосрочной перспективе в торговых отношениях, удалении барьеров на 
пути торговых отношений. Так как Беларусь является своего рода транзитной точкой в транспортном пути с 
севера на юг и с запада на восток, обеим странам выгодно будет иметь тесную договоренности и диалог 
сотрудничества, создать прозрачную систему международной торговли. Еще одной важной ветвью в создании и 
развитии крепких дипломатических отношений является строительство в 2014 году Китайско-белорусского 
индустриального парка «Великий камень», имеющим прямое сообщение с транзитным международным 
маршрутом Чунцин – Синьцзян – Европа. Отметим тот факт, что Россия также принимает активное участие в 
этом проекте. И особенно это важно в современных условиях. Особое внимание привлекает транспортный 
поток Китай – Казахстан – Москва [3]. 

Доставка грузов по Шелковому пути из Китая в Беларусь и Россию осуществляется скорыми 
контейнерными поездами. Данные маршруты включают транзитные точки через Россию, Казахстан и 
Монголию. Отметим тот факт, что некоторые транспортные компании осуществляют доставку грузов из 
Беларуси в Китай автомобильным транспортом, что сокращает время пребывания груза в пути.  

Рассматривая наиболее перспективные транзитные пункты на территории Беларуси в рамках данной цепи 
поставок Китай – Европа, следует отметить пункт г. Бреста. Благодаря особенному географическому 
положению г. Бреста, город стал «входными воротами в Европу» и по своей сути именно Брестский 
железнодорожный узел является важным международным центром перегрузки, перевалки, транзита и 
перераспределения товарно-материальных ценностей, которые следуют в направлении Китая из Европы и 
обратно [4].  Из-за технических особенностей работы железной дороги, а именно разной ширины колеи между 
Китаем и рядом европейских стран, поезда, следующие в направлении Китай – Европа, нуждаются в перегрузке 
на железнодорожный транспорт транзитной страны. И контейнерные поезда, которые следуют транзитом в 
Европу через Брест, именно на этой станции осуществляют перегрузку. Кроме перегрузки и перевалки грузов, 
через транспортный узел Бреста экспортируются белорусские товары в Китай. Через Брест в Китай, в 
частности, отправляются калийные удобрения, лесоматериалы, растительное масло, молочные продукты [5]. 

С учетом того, что в последние годы объем перевезенных грузов из Европы в Китай и наоборот увеличился, 
имеет смысл говорить о необходимости такого пути и его развитии с целью удовлетворение логистических 
потребностей в перегрузках была произведена модернизация контейнерного терминала «Брестского отделения 
Белорусской железной дороги». 

Как было отмечено Министром транспорта и коммуникаций, в условиях санкционного давления Запада 
Беларуси необходимо переориентировать грузопотоки и вести более активную работу. Тем не менее, если 
говорить о плюсах, то следует отметить, что за 2022 год объем контейнерных перевозок транзитом через 
Беларусь из Китая вырос в сравнении с 2021 годом, достигнув 120 тысяч двадцатифутовых эквивалентов. Есть 
и минусы, так, например, постоянно меняющиеся условия на пунктах пропуска с соседними государствами 
навязывают ограничения, связанные с прохождением границы [6]. В связи с этим приходится перестраивать 
логистические пути и цепочки. Но, тем не менее, на сегодняшний день между Беларусью и Китаем сложились 
крепкие отношения, которые необходимо развивать и далее. 

Как видно, динамически развивающиеся белорусско-китайские торговые отношения выдвинули более 
масштабные и серьезные требования к транспортным и логистическим услугам. На протяжении нескольких 
последних лет транспортные ведомства обеих стран обмениваются не только опытом, но и обсуждают планы на 
дальнейшее выгодное сотрудничество, заключают соглашения, основательно готовят плацдарм для успешного 
и эффективного развития международной транспортной системы. 
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Введение. Малое и среднее предпринимательство занимает важное место в современной экономике, 
создавая не только новые рабочие места, способствуя развитию регионов, но и запуская новые инновационные 
проекты, наращивая экспорт. При этом финансовые инструменты предоставляют дополнительные возможности 
для расширения бизнеса, снижения инвестиционных рисков. 

Основная часть. В Республике Беларусь на конец 2022 г., по данным Национального статистического 
комитета республики, работало 113 355 малых и средних организаций и 262 798 индивидуальных 
предпринимателей. Общий объем экспортируемых ими товаров составил 15,8 млрд долл. США или 41,2% от 
общего объема экспорта товаров Республики Беларусь. В тоже время в 2018 г. данная доля была на уровне 51% 
[5]. Динамика основных экономических показателей деятельности малых и средних организаций Республики 
Беларусь представлена на рисунке 1.  

 

 
Рисунок 1 – Динамика основных экономических показателей деятельности малых и средних организаций 

Республики Беларусь за 2010-2022 гг. 
Примечание – Источник: собственная разработка автора на основе данных [5] 

 
Данные рисунка наглядно свидетельствуют, что за анализируемый период с 2010 г. по 2022 г. темы роста 

объема производства продукции (работ, услуг) и выручки от реализации малых и средних организаций 
Республики Беларусь значительно превышали темпы роста экспорта товаров, что свидетельствует о 
преимущественной нацеленности в их работе на внутренний рынок. Незначительна и доля малых и средних 
организаций в промышленности – 13,6% на конец 2022 г., индивидуальных предпринимателей – 5,7% [5]. 
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В условиях усиления конкуренции, особенно на внешних рынках, финансовая поддержка малого и среднего 
предпринимательства позволяет улучшать качество управления организацией, развивать инфраструктуру, 
стимулировать инновационную и экспортную деятельность [1].  

В международной практике применяются различные формы финансовых инструментов развития малого и 
среднего предпринимательства [3]. Анализ по странам ЕАЭС показал, что в Российской Федерации 
преимущественно используются государственные гранты федеральных и региональных фондов, кредитование, 
лизинг, венчурное финансирование, корпоративные инкубаторы и акселераторы [6], в Республике Казахстан – 
гранты и субсидии, льготное кредитование, лизинг, венчурное финансирование, финансовые гарантии, 
государственные программы финансирования, в Республике Армения – гранты, кредиты, ресурсы 
инвестиционных фондов, лизинг, в Кыргызской Республике – государственные программы поддержки, 
кредитные программы банков, венчурное финансирование и ресурсы инвестиционных фондов, проекты 
международного сотрудничества. Основными финансовыми инструментами развития МСП, используемыми в 
Республике Беларусь являются государственные программы поддержки, кредитование, лизинг, ресурсы 
инвестиционных фондов, гранты и субсидии. 

В процессе исследования выявлено, что наиболее распространенным способом финансирования МСП в 
странах ЕАЭС является кредитование. При этом основные его недостатки – высокие процентные ставки, 
сложности в получении финансирования малыми компаниями и стартапами. Лизинг также является достаточно 
широко применяемой формой поддержки МСП в странах ЕАЭС, однако, как и при кредитовании, 
характеризуется высокими процентными ставками. В Республике Казахстан все большее значение придается 
венчурному финансированию, в Российской Федерации – развитию инкубаторов и акселераторов.  

Для стран ЕАЭС характерно увеличение кредитов, выданных МСП в национальных валютах. Так, в 
Республике Беларусь в период 2020-2022 гг. наблюдался рост кредитов, выданных банками субъектам МСП на 
5 733,0 млн руб. (с19 288,6 млн руб. до 25 021,6 млн руб.) или на 293,7% [5]. 

Проведенный SWOT-анализ применения финансовых инструментов развития МСП в странах ЕАЭС 
показал, что наиболее сильными сторонами рынка финансовых ресурсов развития МСП являются: наличие 
поддержки МСП со стороны правительств, в Республике Беларусь, Республике Казахстан и Республике 
Армения – относительная стабильность финансовой системы. Возможности расширения инструментов 
поддержки МСП связаны с развитием финансовой инфраструктуры. Самой слабой стороной является высокий 
уровень риска, наибольшие угрозы исходят от современных вызовов в мировой экономике, приводящих к 
экономической нестабильности [2]. 

Заключение. В качестве рекомендаций, способствующих совершенствованию финансовых инструментов 
развития МСП в странах ЕАЭС предлагается: разработка новых финансовых инструментов, учитывающих 
национальную специфику предпринимательства; установление более низких процентных ставок на кредиты 
для МСП; внедрение системы гарантирования кредитов для МСП, которая будет покрывать часть рисков 
банков; расширение доступности микрокредитования и получения грантов [4]; создание реестра финансовых 
инструментов для МСП с подробным описанием их преимуществ и условий использования;  поддержка 
развития малого бизнеса в сельской местности; разработка инструментов финансового обеспечения экспорта 
для МСП;  поддержка развития инновационных проектов в МСП; сотрудничество с партнерами стран ЕАЭС 
для обмена опытом и лучшими практиками в области финансовой поддержки МСП. 

Реализация данных рекомендаций возможна на основе единой политики стран ЕАЭС, проводимой под 
эгидой Департамента развития предпринимательской деятельности Евразийской экономической комиссии, на 
основе расширения спектра применения финансовых инструментов поддержки МСП, улучшения механизмов 
доступности финансирования, создания профессиональных консультационных центров, укрепления 
партнерских отношений, приоритетного стимулирования инновационных и экспортоориентированных видов 
предпринимательской деятельности.  
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Резюме. В статье исследована организация финансового анализа в лизинговых компаниях, порядок проведения 
аудита деятельности компании, проанализированы взгляды ученых, проводивших научные исследования по этому 
вопросу, результаты их научных исследований, а также конкретные аспекты аудита. Их изучали с учетом 
особенностей лизинговых компаний. Также предложены методы анализа, используемые в ведущих странах, на 
основе изучения мирового опыта организации финансового анализа в лизинговых компаниях. 

Ключевые слова: финансовый анализ, аудит, лизинг, лизинговая компания, бенчмаркинг, аренда. 
 
Введение. В процессе внедрения новых и нетрадиционных методов модернизации производства 

использование лизинговых услуг является важнейшим и приоритетным вопросом. В процессе обеспечения 
положительных результатов экономики Узбекистана важно эффективно использовать отношения собственности, 
эффективно использовать уникальную «лизинговую» форму собственности. В международной практике вопрос 
лизинга является альтернативной формой финансирования основных средств за счет кредитных и собственных 
ресурсов. В Республике Узбекистан вопрос финансовой аренды определен в Гражданском кодексе. В абзаце 
шестом части второй аренда названа финансовой арендой и разработаны правовые основы аренды. В 
современных условиях цифровизации отраслей национальной экономики Узбекистана развитие малого бизнеса 
занимает особое место и требует усиления своих специфических аспектов – финансово-экономического и 
социально-политического, а также учитывающего технические и технологические преимущества. Согласно 
мировому опыту, лизинговые отношения создают условия для открытия новых рынков для поставщиков 
финансирования оборудования и техники.  В результате цифровизации экономики и перехода к управлению на 
рыночных принципах мы видим, что цены на машины и оборудование, изготовленные в результате эффективного 
использования современных технологий, относительно высоки, а также имеются высокие возможности 
использования лизинга в экономике в целях поддержки предпринимателей с ограниченной покупательной 
способностью. В частности, наблюдается возрастание значения практики лизинга, который является новым 
финансовым инструментом стимулирования модернизации основных средств хозяйствующих субъектов и 
внедрения новых технологий в производство. Основные причины этого процесса заключаются в том, что: 
лизинговые отношения выступают в качестве основного средства привлечения финансовых ресурсов в реальные 
сектора экономики; в результате использования лизингополучателем современного основного оборудования в 
очень быстро меняющихся экономических отношениях достигается эффективность деятельности 
лизингополучателей; в результате стимулирования инвестиций в экономику с помощью финансового лизинга 
повышается уровень обновления основных средств; в результате развития лизинговых отношений ускоряется 
развитие экономики и ускоряются темпы внедрения результатов научно-технического развития в отрасли 
экономики, как следствие, ускоряется уровень капитализации лизинговых компаний. 

Еще одним важным вопросом в этом процессе является бурное развитие микролизинговых операций. 
Количество сделок микролизинга, как отмечалось в предыдущих пунктах, сильно различается в национальной 
экономике. Поэтому объем транзакций сравнительно невелик, но за счет их большого количества есть 
возможность повысить эффективность. Кроме того, количество машин, арендуемых производителями 
сельскохозяйственной продукции Республики Узбекистан, ежегодно включается в Государственную техническую 
программу, создавая благоприятные возможности для их развития. Например, при приобретении техники в лизинг 
фермерские хозяйства заранее вносят 15% от первоначальной стоимости оборудования, а остальные 85% 
выплачивают в течение 7 лет (и 10 лет в Республике Каракалпакстан и Хорезмской области). 

Основная часть. В условиях либерализации экономики основной целью лизинговых компаний является 
производство высококачественной конкурентоспособной продукции, полностью соответствующей требованиям 
мировых стандартов, и научно доказано, что лизинговые отношения способствуют продлению жизненного цикла 
продукции. В мировой практике цифровые технологии, не задействующие человеческий фактор, с высокой 
эффективностью используются при анализе финансовой деятельности предприятий. Экономисты высказали 
мнение об их использовании в народном хозяйстве. Согласно международным требованиям, одним из 
упомянутых выше методов анализа является бенчмаркинг –  метод анализа, позволяющий сравнить состав, 
качество и другие показатели продукции, производимой хозяйствующим субъектом, с продукцией предприятий-
конкурентов. Метод сравнительного анализа был запущен в 1972 году американской консалтинговой 
организацией PIMS. С 1979 года американская компания XEROX в сотрудничестве с японскими организациями 
начала реализовывать проект «Бенчмаркинг» для целей анализа себестоимости и качества товаров для стран мира. 
Термин «бенчмаркинг» происходит от сочетания английских слов «bench» (место) и «to mark» (отмечать) и 
представляет собой метод определения оптимального объема производства и продаж, то есть определения своего 
места на рынке с учетом внутренних возможностей предприятия и факторов рыночного механизма. 
Бенчмаркинговый анализ по международным требованиям – это вид стратегического анализа, целью которого 
является анализ не конкретной деятельности, а всей деятельности лизинговой компании и за неограниченный 


