
Специальность: 1-26 02 02 «Менед 
Специализация: 1-26 02 02 05 «Mei

Студент-дипломник, гр. 10801120 
Руководитель, ст. преподаватель 
Консультант, ст. преподаватель 
Консультант по технологической 
части, к.п.н., доцент 
Ответственный за нормоконтроль, 
преподаватель

Объем работы:
дипломная работа -  89 страницы; 
графическая часть -  8 листов; 
цифровые носители — 1 диск.

Я.В. Крачко 
Ю.В. Семашко 
Ю.В. Семашко

О.М. Володько

Е.О. Шнип

ДИПЛОМНАЯ РАБОТА

СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ СБЫТОВОЙ 
ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРОИЗВОДСТВЕННОГО 

ПРЕДПРИЯТИЯ

Минск 2024

МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЬ 
БЕЛОРУССКИЙ НАЦИОНАЛЬНЫЙ ТЕХНИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ 

Факультет технологий управления и гуманитаризации 
Кафедра менеджмента



РЕФЕРАТ
Дипломная работа: 89 стр., 12 рисунков и схем, 16 таблиц,

20 использованных источников 
СБЫТОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ, СБЫТ, ВЫБОР КАНАЛОВ, 

СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ СИСТЕМЫ
Практически каждое предприятие заинтересовано в увеличении доли 

своей продукции, работ и услуг на рынке. А этого невозможно добиться без 
разработки эффективной политики реализации товара, без умелого 
управления процессом продвижения.

Предмет исследования -  сбытовая политика предприятия.
Объектом исследования является СООО «ПП ПОЛЕСЬЕ».
Цель дипломной работы -  разработать программу совершенствования 

сбытовой деятельности предприятия СООО «ПП ПОЛЕСЬЕ».
Исходя из цели, необходимо решить следующие задачи:
1. Изучить существующую сбытовую политику СООО ПП Полесье.
2. Проанализировать рынок и конкурентное окружение предприятия.
3. Выявить основные проблемы в сбытовой деятельности предприятия.
4. Исследовать потребности и предпочтения целевой аудитории.
5. Разработать стратегию улучшения сбытовой политики предприятия.
6. Предложить мероприятия по увеличению объемов продаж и 

улучшению финансовых показателей.
7. Оценить эффективность реализации предложенных мероприятий.
8. Сделать выводы о результативности совершенствования сбытовой 

политики предприятия и предложить рекомендации для дальнейшегополитики предпр 
развития.
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