


РЕФЕРАТ 
 

Дипломный проект включает 171 страниц пояснительной записки, 67 

таблиц, 18 рисунков, 53 литературных источников, 5 приложений, 12 листов 

графического (иллюстративного материала). 
 

СБЫТ, СБЫТОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ, КАНАЛЫ СБЫТА, РЕКЛАМА, 

МАКЕНТИНГ, ПРОДАЖИ, ДОЛЯ РЫНКА.  
 

Целью дипломного проекта является исследование теоретических 

положений, методического инструментария и разработка предложений по 

повышению эффективности сбытовой деятельности коммерческого 

предприятия. 

Объектом исследования является сбытовая деятельность 

ОАО  «Кобринагромаш».  

Предметом исследования являются экономические отношения, 

возникающие по поводу обеспечения эффективности управления сбытовой 

деятельностью коммерческого предприятия.  

В связи с необходимостью повышения экономической эффективности 

сбытовой деятельности ОАО «Кобринагромаш» предлагаются следующие 

мероприятия:  

- расширение дилерской сети за счет заключения договоров с 

организациями из Вьетнама, Болгарии, Ирана, Казахстана, что позволит 

предприятию повысить выручку на 2745 тыс. руб., что положительно 

отразится на прибыли от реализации, прирост которой составил 121,33 тыс. 

руб.; 

- совершенствование распределения путем открытия оптового склада, 

что приведет к увеличению прибыли от реализации на 157,11 тыс. руб. 

Рентабельность продаж при этом возрастет на 0,35 п.п. и составит 4,29%.; 

- введение премий за перевыполнение плана продаж, что позволит 

сократить расходы на премирование работникам отдела сбыта, при условии 

прежних уровней выполнения плана каждым работником отдела сбыта, либо 

повысить объемы реализации продукции, что положительно отразиться на 

прибыли от реализации, прирост которой может составить в плановом периоде 

20,15 тыс. руб.; 

- активизация коммерческой деятельности ОАО «Кобринагромаш» за 

счет проведения рекламной кампании, что позволит предприятию повысить 

выручку от реализации продукции на 1167,98 тыс. руб. 

В результате реализации вышеописанных мероприятий удастся 

повысить эффективность сбытовой деятельности предприятия, что отразиться 

на рентабельности продаж ОАО «Кобринагромаш», приросте как прибыли от 

реализации, так и чистой прибыли. 
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