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СБЫТ ПРОДУКЦИИ, СБЫТОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ, РЕКЛАМНАЯ КОМПАНИЯ, 

КАНАЛ СБЫТА, СТИМУЛИРОВАНИЕ СБЫТА, ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ 
СБЫТОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

 

Объектом исследования является ОАО «УКХ «ММЗ».  
Цель дипломной проекта – разработать рекомендации по совершенствованию 

сбытовой деятельности ОАО «УКХ «ММЗ». 
В процессе работы выполнены исследования системы сбыта продукции, выявлены 

существенные свойства, критерии, а также показатели эффективности сбытовой системы, был 

произведен анализ производственно-хозяйственной деятельности, выполнена оценка 
эффективности существующей системы сбыта предприятия. На основании этого были 

разработаны мероприятия по совершенствованию и выполнена их проверка на экономическую 
эффективность. 

Элементом новизны (практической значимости) полученных результатов является 

внедрение инструментов юзабилити для совершенствования сбытовой системы 
ОАО «УКХ «ММЗ».  

Область возможного практического применения результатов – ОАО «УКХ «ММЗ» 
и предприятия, специализирующиеся в машиностроительной отрасли. 

В ходе дипломного проектирования прошли апробацию такие предложения, как 

участие в выставочной деятельности Российской Федерации и стран СНГ, размещение 
рекламы на маркетплейсе, внедрение CRM-системы, закупка стеллажей на склад готовой 

продукции. 
Результатами внедрения явилось повышение эффективности функционирования 

сбытовой системы ОАО «УКХ «ММЗ». 

Студент-дипломник подтверждает, что приведенный в дипломном проекте расчетно-
аналитический материал объективно отражает состояние исследуемого процесса (объекта),  

все заимствованные из литературных и других источников теоретические      и 
методологические положения и концепции сопровождаются ссылками на их авторов.  
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