
66 

УДК 37.013 

ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ ПРЕДПРИЯТИЯ. 

ИХ ОЦЕНКА И СПОСОБЫ СНИЖЕНИЯ 

Марцинкевич В.В., Квасюк С.А. 

 

Abstract. The analysis of financial indicators of the enterprise is an effective way to 

identify the strengths and weaknesses of production. Do not underestimate the values of the 

indicators: in the event that the values of the coefficients differ from those recommended, it is 

necessary to clarify and eliminate the cause of the deviations in order to optimize 

the financial condition of the enterprise. 
 

В условиях современной рыночной экономики предприятия нуждаются в регу-

лярной объективной переоценке финансового и хозяйственного состояния. Данные ме-

ры называются финансовым анализом (либо расчетом основных финансовых показате-

лей) и применяются для определения: 

 уязвимых мест на производстве, с целью их устранения; 

 вероятной области возникновения проблем, с целью проверки и профилакти-

ки минимизации убытков в данной сфере производства; 

 сильных, экономически устойчивых сторон предприятия, с целью их даль-

нейшего развития и создания условий максимизации прибыли. 

При сравнительном анализе финансовых показателей настоящей деятельности 

предприятия и итогов работы более ранних периодов, прогнозируются и определяются 

основные, преимущественные, более перспективные направления дальнейшей работы 

организации, обеспечивающие рентабельность и прибыльность. 

Основной целью финансового анализа является нахождение решения аналитиче-

ских проблем, при помощи детализированного разбора всех экономических отраслей 

предприятия (бухгалтерской, управленческой и т.д.). 

Финансовый анализ фирмы, а, следовательно, и объективная оценка ее положе-

ния, аргументируется на основе расчетов финансовых коэффициентов (математически 

обоснованное соотношение отдельных данных учета). 

Для определения финансовой оценки деятельности предприятия существует 

множество показателей, приоритет определения которых может зависеть от различных 

факторов (от отраслевой деятельности, от количества предприятий-конкурентов, от 

масштабов организации бизнеса и т.д.). Примерами частных случаев таких показателей 

могут являться: 

 доход предприятия; 

 чистая прибыль; 

 товарооборот; 

 постоянные и переменные издержки; 

 налоги; 

 объем амортизационного фонда; 

 уровень рентабельности (в том числе рентабельность активов, продукции, продаж); 

 соотношение между фондом потребления и фондом накопления предприятия; 

 соотношение между потребностью в собственных денежных средствах 

и располагаемых финансах и др. 

Экспертами выделены основные показатели, отражающие различные стороны фи-

нансового состояния предприятия, которые наиболее часто применяются в финансовом 

анализе: ликвидность, рентабельность, деловая активность, финансовая устойчивость. 

Рассмотрим более подробно каждый из показателей, методы их оценки и спосо-

бы снижения возможных рисков. 
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Ликвидность. Данный финансовый показатель характеризует достаточность 

оборотных активов организации для погашения собственных долгов краткосрочного 

характера, т.е. состояние платежеспособности предприятия. 

Финансовый анализ ликвидности включает в себя нахождение показателей 

мгновенной и текущей ликвидности, показатель зависимости от межбанковского рын-

ка, показатель небанковских ссуд, показатель структуры привлеченных средств, чистый 

оборотный капитал (в денежных единицах) и т.д. 

Однако показатель общей краткосрочной ликвидности (ПЛ) рассчитывается как отно-

шение стоимости оборотных текущих активов к стоимости текущих пассивных обязательств: 
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Таким образом, ликвидное состояние предприятия означает способность (или 

неспособность) его активов быть реализованными, т.е. превращенными в деньги. 

Ликвидность предприятия зависит от множества факторов, примером могут яв-

ляться: своевременная поставка продукции, оформление и скорость платежного доку-

ментооборота, величина спроса на продукцию, наличие конкурентов, платежеспособ-

ности покупателей и др. Следовательно, можно выделить основные риски ликвидности: 

 потенциальные убытки. Причина: отклонение от сроков погашения обязатель-

ства предприятия по активам и пассивам. Данный вид рисков можно минимизировать 

путем введения лимитов по суммам и срокам для контроля разрывов в структуре акти-

вов и пассивов. Примером могут служить ограничения размеров сделок, а также выбо-

рочное кредитование и пересмотр срока погашения кредитной задолженности; 

 недополученная прибыль. Причина: отвлечение ресурсов технологического про-

цесса для поддержания ликвидности предприятия. Прогнозировать и контролировать риски, 

связанные с частичной потерей, прибили можно путем использования комплекса мероприя-

тий связанных с реструктуризацией активов и, к примеру, увеличения уставного капитала. 

Рентабельность. Коэффициент рентабельности характеризует эффективность ис-

пользования средств собственников фирмы, т.е. показывает, насколько прибыльна деятель-

ность предприятия и количество чистой прибыли от каждой единицы проданного товара. 

Финансовый анализ рентабельности включает в себя комплекс расчетов по вы-

явлению рентабельности продаж, оборотных и внеоборотных активов, инвестиций 

и производства, а также рентабельность собственного капитала и др.  

Для расчета показателя общей рентабельности (ПР) сумма чистой прибыли де-

лится на сумму средней прибыли от реализации чистых активов предприятия за вы-

бранный период. 
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Рентабельность предприятия зависит от чистой прибыли и затрат за определен-

ный период времени, т.е. рентабельность – это отношение результата труда к затратам. 

Существует ряд основных рисков, связанных со снижением рентабельности: 

 риск снижения оборачиваемости активов, причиной возникновения которых 

может служить невостребованность запасов, переполнение складов продукции. Избе-

жать финансовых потерь можно путем увеличения конкурентоспособности продукции, 

нахождения дополнительных рынков сбыта, а также бизнес-плана предприятия 

с анализом и расчетом дальнейшей деятельности; 
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 риск снижения прибыльности собственного капитала, характеризуется непо-

лучением ожидаемых доходов от капиталовложений, т.е. дохода от стоимости акций и 

дивидендов. В международной практике данные риски прогнозируются при помощи 

учета рентабельности финансовых инструментов (кредитов, лизинга, факторинга и т.д.), 

а минимизируются путем корректирования операционной доходности на превалирую-

щую процентную ставку. 

Деловая активность. Финансовый показатель, характеризующий количество 

финансовых средств, получаемых от реализации каждой денежной единицы опреде-

ленного вида активов. Наглядно демонстрирует скорость оборачиваемости финансовых 

и материальных ресурсов организации, т.е. позволяет провести анализ того, насколько 

эффективно предприятие использует свои средства. 

Коэффициент деловой активности предприятия можно выразить с помощью 

анализа коэффициентов оборачиваемости рабочего капитала и основных средств, обо-

рачиваемости активов запасов, а также коэффициента оборачиваемости дебиторской 

задолженности и т.д. 

Для расчета общего показателя деловой активности (ПА) – коэффициент обора-

чиваемости активов – берется отношение чистой прибыли за выбранный период к 

средней стоимости затрат в материальном выражении, деньгах и ценных бумагах крат-

косрочного характера. 
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Следует отметить, что для этого показателя отсутствует нормативный предел, но 

управленческие силы предприятий стремятся к ускорению оборачиваемости. 

Риски деловой активности, ведущие к потере финансовых средств предприятия, 

включают в себя: 

 риск, связанный с приостановкой деловой активности. Страхование суммы 

возможных потерь на весь период остановки деятельности является эффективным спо-

собом снижения риска приостановки деловой активности; 

 риск, связанный с эффективностью использования средств и оптимальными 

темпами развития. Минимизировать риск возможной потери прибыли можно путем со-

вершенствования хозяйственного процесса, рационального использования оборотных 

средств, увеличения скорости обращения оборотных средств и т.д.Необходимо найти 

оптимальные темпы развития (роста) предприятия. 

Финансовая устойчивость. Показатель финансовой устойчивости (ПУ) характеризу-

ет степень соотношения собственных и заемных капиталов предприятия (в частности, сколько 

приходится позаимствованных средств на 1 рубль денег, вложенных в материальные активы), 

т.е. показывает величину финансовой независимости предприятия от кредиторов. 

Для оценки структуры капитала используются коэффициенты финансовой неза-

висимости и покрытия процентов, отношение суммарных обязательств к суммарным 

активам, отношение долгосрочных обязательств к внеоборотным активам и др. 
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Следует учитывать, что, если математическое значение показателя при расчете 

получается более 0,7, значит финансовое положение предприятия нестабильно. 
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Деятельность предприятия в некоторой степени зависит от привлечения внеш-

них заемных средств. 

Выделяют основные риски, связанные со снижением финансовой устойчивости 

предприятия, которые влияют на финансовое положение предприятия: 

 риск денежных потерь по причине превышения доли заемных средств 

в структуре капитала, что приводит к снижению устойчивости финансовых потоков; 

 риск неплатежеспособности, вызванный низкой ликвидностью активов; 

 инвестиционный риск, т.е. потери финансовых средств, связанные с инвести-

ционной деятельностью. 

Стратегия управления данными рисками включает в себя ряд мероприятий, та-

ких как минимизация рискованных операций, если риск превышает допустимые преде-

лы (долю заемных средств); страхование финансовых средств предприятия на случай 

неплатежеспособности; прекращение сотрудничества с мало доверенными лицами, 

с целью снижения рисков связанны с вложениями инвестиций. 

Заключение. Анализ финансовых показателей предприятия является эффектив-

ным способом выявления сильных и слабых сторон производства. Не следует недооце-

нивать значения показателей: в случае, если значения коэффициентов отличаются от 

рекомендованных, то необходимо выяснить и устранить причину отклонений с целью 

оптимизации финансового состояния предприятия. 

Однако, следует помнить, что допустимые значения показателей могут отли-

чаться не только для разных отраслей производства, но и для разных предприятий од-

ной отрасли и полную картину финансового состояния компании можно получить 

только, анализируя всю совокупность финансовых показателей с учетом особенностей 

ее деятельности. Поэтому, приведенные значения показателей носят чисто информаци-

онный характер и не могут быть использованы как руководство к действию. 
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