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Таким образом, процесс ценообразования на предприятии является комплексным 
процессом и охватывает все этапы производства и сбыта продукции. Крупные белорус-
ские промышленные предприятия до 2020 года использовали стратегию дифференциа-
ции. Однако в связи с введенными ограничениями некоторые предприятия, осуществи-
ли переход к стратегии лидерства по цене. По итогам 2021 года оба предприятия уве-
личили объем производства, однако проблема методики выбора ценовых стратегий на 
предприятиях с учетом рыночных искажений и постоянных изменений законодатель-
ных норм все еще требует решения. 
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Аннотация. В статье изложены методические аспекты и интерпретация системы 

показателей эффективности технологической конвергенции инвестиционного, произ-
водственного, финансового, логистического, маркетингового развития межстранового 
бизнеса. Авторами предложены рекомендации по обоснованию и количественному из-
мерению не только фиксированных, но и динамических величин ключевых индикато-
ров эффективности технологической конвергенции взаимодействия фундаментальных 
факторов (инвестиций, предпринимательской деятельности, менеджмента) и результа-
тов межстранового бизнеса. 
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Abstract. The article presents the methodological aspects and interpretation of the sys-
tem of indicators of the effectiveness of technological convergence of investment, production, 
financial, logistics, marketing development of cross-country business. The authors propose 
recommendations for substantiating and quantifying not only fixed, but also dynamic values 
of key indicators of the effectiveness of technological convergence of the interaction of fun-
damental factors (investment, entrepreneurial activity, management) and the results of cross-
country business. 

Key words: methodology, technique, dynamics, aggregation, efficiency, convergence, 
business. 

 
Введение. Аналитика экономической литературы свидетельствует о том, что тра-

диционную методику оценки межстранового бизнеса можно свести к трем направле-
ниям: 1) экономическая оценка интеграции отдельных его областей (инвестиции, произ-
водственная деятельность и финансирование); 2) экономическая оценка «устойчивого 
финансового положения», базирующаяся на оценке финансового состояния, рентабель-
ности, деловой активности; 3) комплексная экономическая оценка важнейших его биз-
нес-секторов: рентабельности, эффективности, возможности экономического роста в бу-
дущем, финансовой устойчивости. Третье направление в современной методологии эко-
номической оценки технологической конвергенции межстранового бизнеса, на наш 
взгляд, имеет больше преимуществ по сравнению с двумя первыми. Bo-первых, на прак-
тике указанные выше три основные сферы технологической конвергенции межстраново-
го бизнеса в «чистом» виде трудно установить. Они имеют тесное, органическое пере-
плетение. Во-вторых, такое направление позволяет осуществлять всестороннюю оценку 
технологической конвергенции межстранового бизнеса, исходя из базовых принципов 
успешного его функционирования: рентабельности, ликвидности и устойчивости.  

Основная часть. Выполненные исследования позволяют дополнить базовые ус-
ловия проведения экономической оценки эффективного развития технологической кон-
вергенции межстранового бизнеса применительно к его становлению в нашей респуб-
лике модернизированной методикой определения стоимости предприятий/партнеров 
межстранового бизнеса и их платежеспособности, так как существующие методики пе-
реоценки основных средств и диагностика платежеспособности предприятий/партнеров 
не отвечает требованиям технологической конвергенции межстранового бизнеса в ус-
ловиях введенных санкционных ограничений. 

Вышеизложенное позволяет рекомендовать методику экономической оценки тех-
нологической конвергенции межстранового бизнеса, включающую агрегированное 
определение динамической стоимости имущества предприятий/партнеров, расчет и ана-
литику агрегированной системы показателей рентабельности, ликвидности, платеже-
способности, финансовой устойчивости, эффективности и экономического роста их на 
перспективу. С точки зрения оценки технологической конвергенции межстранового 
бизнеса концепция обоснованной рыночной стоимости имущества предприятий/парт-
неров в сущности своей является теорией компромисса, баланса интересов предприя-
тий/партнеров (фирм/партнеров). Стоимость любого их имущества определяется как 
размер композитной денежной суммы, которой покупатель готов пожертвовать в мо-
мент сделки в обмен на ожидаемые в будущем денежные потоки, включая и поступле-
ния от ликвидации самих предприятий/партнеров (фирм/партнеров). При этом издерж-
ки, которые были понесены на его создание – это необратимые затраты, а потому,  
с точки зрения технологической конвергенции межстранового бизнеса, не имеют боль-
шого значения. Практикуемая в нашей республике методика определения стоимости 
имущества предприятия базируется на официально принятых принципах бухгалтерского 
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учета, которые не отвечают в полном объеме изложенным требованиям технологиче-
ской конвергенции межстранового бизнеса и имеет слабое отношение к текущему ры-
ночному его функционированию в условиях санкционных издержек [1, 2]. 

Следовательно, нужно признать необходимость применения в нашей республике 
наиболее распространенных следующих видов оценки рентабельности имущества 
предприятий/партнеров: на основе агрегирования балансовой, ликвидационной, вос-
становительной, залоговой стоимости, а также оценочной стоимости недвижимости.  
В настоящее время в отечественной литературе чаще всего выделяют три ее группы:  
1) рентабельность (окупаемость) издержек производства и инвестиционных проектов; 
2) рентабельность продаж; 3) доходность капитала и его частей. Все эти показатели  
рекомендуют рассчитывать на основе валовой прибыли, прибыли от реализации про-
дукции и чистой прибыли. Чаще всего на практике используют рентабельность, харак-
теризирующую окупаемость издержек и рассчитывают как отношение прибыли к себе-
стоимости продукции [3, 4, 5]. Касаясь расчета прибыли следует заметить, что в соот-
ветствии с требованиями отечественного бухгалтерского учета различают валовую 
прибыль, прибыль от текущей, инвестиционной и финансовой деятельности, чистую 
прибыль и совокупную прибыль.  

Исследуя зарубежную практику, можно выделить два наиболее типичных мето-
дологических подхода к определению прибыли. Первый, англо-американский, исполь-
зуемый большинством американских, английских, японских, канадских и др. предприя-
тий, базирующийся на функциональной концепции производства реализованной про-
дукции и предполагает расчет выручки от реализации плюс все другие продажи, в том 
числе продажи в кредит. 

Второй, франко-германский, базирующийся на концепции производства. Харак-
терной его чертой является то, что показатель реализованной продукции равен общей 
сумме произведенной за год продукции, т. е. сумме проданной, складированной (изме-
нение запасов товаров в процессе производства), конечной и иммобилизированной 
продукции, а расходы классифицируются по происхождению: сырье и материалы, рас-
ходы на персонал, амортизационные отчисления, прочие [6, 7].  

Учитывая наличие сильных и слабых сторон в приведенных выше двух методоло-
гических подходов к определению прибыли применительно к оценке эффективности 
технологической конвергенции межстранового бизнеса, следует признать целесообраз-
ность их синтеза.  

Заключение. Таким образом можно заключить, что для оценки эффективности 
технологической конвергенции межстранового бизнеса следует применять следующие 
показатели: 1. Добавленная стоимость – разница между стоимостью общей продукции 
и потребленного сырья и услуг. 2. Валовая прибыль – разница между добавленной сто-
имостью и расходами на персонал (оплата труда). 3. Эксплуатационная прибыль – раз-
ница между валовой прибылью и амортизацией. 4. Текущая прибыль – разница между 
эксплуатационной прибылью и финансовыми расходами. 5. Бухгалтерская прибыль – 
разница между выручкой от реализации продукции, работ и услуг и их себестоимо-
стью, включая финансовые результаты от внереализационных операций, переоценки, 
которая согласно англо-американскому подходу называется валовой. 6. Чистая при-
быль – разница между бухгалтерской прибылью и выплатой налогов.  
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Аннотация. Доклад основан на развитии методологических основ становления 

национальной киберфизической экосистемы (НКЭ) в условиях экономической инте-
грации. Рассмотрен институциональной механизм реализации сквозной цифровой 
трансформации экономик государств-членов ЕАЭС в условиях Четвертой промышлен-
ной революции. Предложен авторский подход, заключающийся в организации единого 
кибернетического, технико-технологического, социально-экономического пространства 
путем объединения научно-технических возможностей, цифровых знаний и компетен-
ций в рамках парадигмы развития технологической интеграции. Практическая реализа-
ция предлагаемого подхода способствует обеспечению сбалансированного экономи-
ческого развития и повышению международной конкурентоспособности интеграцион-
ной группировки в целом и региональных экономик в рамках глобального вектора 
цифрового развития. 


